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Campanha de DETEÇÃO para fabricantes de máquina…. 

Objetivo :
1. Incrementar as vendas de 

deteção industrial nos 
fabricantes de máquina; 

e
2. Contribuir para 

incrementar o SELL OUT 
dos distribuidores.
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Campanha de DETEÇÃO para fabricantes de máquina…. 

Âmbito da campanha :
• Toda a oferta de deteção industrial:

• Interruptores de fim de curso
• Sensores para Controlo de pressão
• Sensores de proximidade indutivos
• Sensores de proximidade capacitivos
• Sensores fotoelétricos
• Sensores ultrassónicos
• Sistemas de cablagem
• Encoders rotativos
• Identificação por radiofrequência
• Interruptores de segurança
• Sensores para atmosferas explosivas
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Campanha de DETEÇÃO para fabricantes de máquina…. 

Duração da campanha :
• Campanha válida até 

30 de Novembro de 2019



Formato da campanha
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Campanha de DETEÇÃO para fabricantes de máquina…. 

Mecânica da campanha:
SE DS OEM

1 2

3

4 5

2 Valor mínimo de compra para 
receber um voucher : 500 €

4 Voucher : 1 destas 3 OPÇÕES

PS: a Schneider reserva-se o direito de solicitar 
confirmação dos dados indicados no Voucher.

Validade da Campanha
30 de Novembro de 2019

Data limite para 
rebater os Vouchers

15 de Dezembro de 2019

25€
Em formato de nota de Crédito

Stel
Bacpack

14L

Power BankPara rebater em
produtos de Deteção
Telemecanique.
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Campanha de DETEÇÃO para fabricantes de máquina…. 

Mecânica da campanha:

SE DS OEM
1 2

3

4 5

1 A Schneider fornece o material ás condições habituais

2 O distribuidor vende o material ás condições 
habituais e entrega 1 voucher contra um volume 
mínimo de compras.

3 O OEM entrega o voucher ao seu interlocutor habitual na Schneider 

4 A Schneider processa o voucher e envia para o distribuidor.

5 O distribuidor passa a respetiva bonificação para o seu Cliente da forma que achar mais adequada.



.Obrigado.


